1 CLEAR

Geben Sie prazise, spezifische Anfragen
an das Modell. Um bessere Ergebnisse zu
erhalten, spezifizieren Sie Lange, Schwie-

rigkeitsgrad und gewlnschtes Format
Ihrer Antwort.

2 REFERENCE 5
Nutzen Sie Referenzmaterial, um genaue

und fundierte Antworten zu erhalten.
Dies verringert die Wahrscheinlichkeit
erfundener Informationen.

SPLIT

Teilen Sie schwierige Anfragen in kleinere,
handhabbare Schritte auf.

utzen Sie die

Ergebnisse eines Schrittes als Grundlage

fur den nachsten.

Professor Synapse

Leitet & erleichtert die Ziel-
erreichung, indem er fach-
kufr%dige Agenten herbei-
ruft.

gelegt ist, typische Fragen
zum internationalen Han-
del aus einer umfassenden,
historischen Perspektive zu
beantworten.

bit.lv/4boCcPn bit.ly/4br/sNv
ScholarAl Legal Eagle

Kl-Wissenschaftler - Gene-
rierung neuer Hypothesen,
Analyse von Texten, Zahlen
und Tabellen aus Uber 200
Millionen Forschungsarbei-
ten und Bulchern.

bit.ly/3w9Swb

Geopolitics GP

Experte flr geopolitische

Trainiert fur die Einhaltung
gesetzlicher  Vorschriften
und die Uberprifung von
Rechtsdokumenten, konnte
fir Exportmanager hilfreich
sein, um die rechtlichen
Rahmenbedingungen in
verschiedenen Markten zu
verstehen.

bit.ly/3utaeB

TIME

Lassen Sie dem Modell Zeit, um komplexe
Anfragen zu verarbeiten. Eine durchdachte
Antwort kann Genauigkeit und Zuver-

lassigkeit verbessern.

TOOLS

Tools flr

TEST

Data Analysis and Ope-
rations Research Expert|

Entwickelt fir Aufgaben im
Bereich Machine Learning
und Operations Research,
konnte fur Exportmanager
bei der Datenanalyse und
Optimierung von Export-
prozessen nutzlich sein.

bit.ly/SUDNcCB
Ajt Strategi

Ein Expertensystem fiur
strategisches Denken und
Entscheidungsfindung,
das Exportmanagern bei
der Bewertung komplexer
Szenarien helfen kann.

bit.ly/3wé6I2EQ

und internationale Bezie-  [[fF]a[-0 0] o)1 lo}s
hgngen. . Ein fortschrittliches  Al-  [RTEIRoE il (e
bit. ly/SwgbMi o e ormtangel,  Ein leistungsfahiges Al-Tool
. T = zur Erstellung umfassender
B2B Exporting Manage trainiert wurde, konnte Mitarbeit dbich
: R i Exportmanagern  helfen, arbelternandbucner,
Exporting Sales Manager  Fragen zu Versicherungs- das auch bei der Gestaltung
und Consultant. abdeckungen zu klaren, die internationaler ~ Vertrags-
bit.ly/4bsiEJQ flr den Export von Waren Egm{gente unterstutzen
relevant sind. . o
Negotiate - Reduce fees, JEENAVEN X elea) bit.ly/SOA4E
get a discount, save
Unterstiitzt  Sie  dabei,  [CIMLCIWAENEL: OYase SUCCy

Uberzeugende zu kommu-
nizieren - sei es, um einen
niedrigeren Zinssatz aus-
zuhandeln, einen Rabatt zu
sichern oder Vergleiche mit
der Konkurrenz zu lhrem
Vorteil zu nutzen.

bit.ly/3SPzGKx
Global Trade Insights|

Ein GPT, der darauf aus-

Weitere Kl-Tools

Ein Al-gestitztes Tool, das
darauf ausgelegt ist, Kon-
zepte der Informations-
und Kommunikationstech-
nologie (IKT) fur effizientes
Aktienhandeln zu verstehen
und anzuwenden. Es konnte
Einblicke in den digitalen
Handel und E-Commerce
bieten.

bit.ly/3SPwdf7/

Kann Reiseplane in wenigen
Minuten erstellen und ist
moglicherweise fir Export-
manager  nutzlich, die
haufig internationale Besu-
che planen missen.

bit.ly/30xuQaz

[Fleven -
La
»

Elevenlabs Midjourney Whisper Bard Copilot

Text zu Bilder Transkription Google Microsoft

Stimme generieren gesprochener

Texte

DeeplL HeyGen Gamma Perplexity Consensus
Ubersetzer Kl-generierte Text in Auf Fakten Auf Research
& Text-Ver- Avatare und Prasentationen basierte Papers basierte

besserer (Fremd-) umwandeln Suche Suche

Sprachen

Erganzen Sie das Modell mit externen
spezifische Aufgaben.
erhoht Prazision und Effizienz.

Bewerten Sie Anpassungen systematisch,
um sicherzustellen, dass sie die Modell-
leistung verbessern. Nutzen Sie Testreihen
flr eine objektive Bewertung.

ChatGPT im EXPOR

Bessere Resultate mit ChatGPT

Dies

Prompts

Was sind die neuesten
Exportbestimmungen und
-vorschriften fir [Zielland/

Produktkategorie]?

Liste alle Zolltarife und Steuern
auf, die flir den Export von
[Produkt] nach [Zielland] an-
fallen.

Vergleiche die Logistik- und
Versandoptionen fir den Export
von [Produkt] nach [Zielland].

Wie kann ich das Risiko beim
Export von [Produkt] nach
[Zielland] minimieren?

Welche ExportfordermaBnah-
men sind verfugbar fur Unter-
nehmen, die [Produkt] nach
[Zielland] exportieren?

Was sind die rechtlichen An-
forderungen fur die Verpackun
und Etikettierung von [Produkt

in [Zielland]?

Wie identifiziere und akquirie-
re ich potenzielle Kunden fiir
[Produkt] in [Zielland]?

Welche technologischen Tools
empfehlen sich flir das Export-
management von [Produkt]
nach [Zielland]?

ICS

INTERNATIONALISIERUNGS
CENTER STEIERMARK

Zeige die aktuellen Markt-
analyse- und Trendberichte fur
[Zielland/Produktkategorie].

Welche internationalen
Handelsabkommen betreffen
den Export von [Produkt] nach
[Zielland] und wie?

Erklare die lokale Geschafts-
kultur und Verhandlungs-
techniken in [Zielland].

Was sind die besten Finanzie-
rungs- und Zahlungsmethoden
flr Exportgeschafte mit
[Zielland]?

Wie passe ich meine Marketing-
und Verkaufsstrategien kulturell
an [Zielland] an?

Flhre eine Wettbewerbsanalyse
fur [Produktkategorie] in [Ziel-
land] durch.

Wie implementiere ich nach-
haltige Exportpraktiken fur
[Produkt] nach [Zielland]?

Welche Produktanpassungen
sind notwendig fur den erfolg-
reichen Export von [Produkt
nach [Zielland]?

1fdt




