
   

 

TRAININGSPROGRAMM 

INTERESSENSBEKUNDUNG (LOI) 

FIT 2 EXPORT FRANKREICH 

Firma:  
 

Ansprechperson: 
 

Telefon: 
 

Adresse: 
 

Email: 
 

 

 Ich möchte Produkte / Dienstleistungen in den französischen Markt exportieren. 

 

 Ich wurde über die Unterstützungsangebote im Rahmen des Projekts Go MED informiert und möchte mich 

für die Teilnahme am Pilotprogramm „Fit 2 Export: Frankreich“ bewerben. 

 

Wählen Sie aus folgendem Angebot mindestens 2 Module aus dem Trainingsprogramm und mindestens 4 aus 

den Coachingleistungen: 

 

 

 

  

 EXPORT ACADEMY: Export Schritt für Schritt – der perfekte Einstieg für Export-Newcomer! 

 EXPORT ACADEMY: Marktanalyse – finden Sie den perfekten Markt für Ihr Produkt! 

 EXPORT ACADEMY: Markteintritt Frankreich 

 EXPORT ACADEMY: Vertrieb 

 EXPORT ACADEMY: Interkulturelles Training – damit punkten Sie bei französischen Geschäftspartnern! 

 EXPORT ACADEMY: Werbemittelcheck – lassen Sie Ihre französischen Unterlagen auf Herz und Nieren 
  prüfen! 



   

SEITE 2 

  
Go MED – Internationalisierung in den Mittelmeerraum 

Wir unterstützen klein- und mittelständische Unternehmen (KMUs) aus Österreich und Slowenien  
bei der Internationalisierung in den Mittelmeerraum! 

COACHINGLEISTUNGEN 
 

 

* wir weisen ausdrücklich darauf hin, dass im Rahmen der Delegationsreise nach Südfrankreich Teilnahmegebühren 

anfallen. 

 

 Ich nehme zur Kenntnis, dass zur Teilnahme am kostenlosen Pilotprogramm im Rahmen des Projekts die 

verlässliche Inanspruchnahme der ausgewählten Trainings- und Coachingleistungen innerhalb des 

Projektzeitraums (bis 31.12.2022) als Voraussetzung gilt. 

 
 

 Ich bin damit einverstanden, dass die angegebenen (Firmen-)Daten elektronisch gespeichert werden und ich 

per E-Mail oder Newsletter über Veranstaltungen und Neuigkeiten im Rahmen des Projekts „Go MED“ informiert 

werde. 

 
 
 
 
 
 

Datum, Unterschrift 
 

 Erstberatung 

 Export-Fit-Check 

 Beratung Marktanalyse I „bestehendes Produkt + neuer Markt“ 

 Beratung Marktanalyse II „neues Produkt + bestehender Markt“ 

 Beratung Marktanalyse II „neues Produkt + neuer Markt“ 

 Individuelle Follow-up-Beratung (im Ausmaß von 1h) im Anschluss an ein Export-Academy-Modul 

 Export-Business-Plan inkl. individuellem Expertenfeedback 

 Teilnahme an der Delegationsreise nach Südfrankreich* 

 Teilnahme am B2B-Event im Rahmen der Delegationsreise nach Südfrankreich 

 Teilnahme am B2B-Event im Rahmen der Incoming-Delegation aus Südfrankreich (in der Steiermark) 


