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P R O G R A M M  

USA: Expansion im Schnelldurchlauf 
Strategie, Förderungen, Mitarbeiter, Zeit- und Kostenaufwand,  

Businessknigge u.v.m. 

 

05. Oktober 2017, 13:00 – 17:00 Uhr 

ICS Internationalisierungscenter Steiermark, Lindweg 33, 8010 Graz 
 

 

13:00 Expansion USA Teil 1: Markt & Marktanalyse, Strategie, US-Firmengründung, 

Standortwahl, Förderungen, Bank & Finanzierung, Recht, Visa und Versicherung 

Mag. Gregor Vogrin, MBA; GCI Management  

 

14:30 Kaffeepause 

 

14:50 Businessknigge USA 

Desirée Fuchsbichler; Business English Experts  

 

15:50 Expansion USA Teil 2: Mitarbeiter, Marketing, Sales, Supply Chain, Zeitbedarf, 

Kosten 

Mag. Gregor Vogrin, MBA; GCI Management  

 

17:00 Get together & Ende der Veranstaltung 

 

Wie kann der Markteintritt in die USA erfolgreich gelingen? 

In diesem Workshop behandeln wir alle wesentlichen Faktoren, die für die Expansion in die USA zu 

berücksichtigen sind. Sie bekommen eine Einführung in den US-Markt und dessen Charakteristika, 

Informationen zur richtigen Strategiefindung, sowie alles rund um den Prozess der Firmengründung, 

die richtige Standortwahl im Land der unbegrenzten Möglichkeiten und Finanzierung bzw. 

Förderungen für Ihr Vorhaben. Um erfolgreich in den USA tätig sein zu können sind für Sie als 

Unternehmer auch Rechts-, Versicherungs- und Visaangelegenheiten von großer Bedeutung. Auch 

auf Fragen zu diesen Themen finden Sie in diesem Vortrag Antworten.  

Zusätzlich zu diesen Aspekten beschäftigen wir uns in dem Workshop mit Themen wie Marketing, 

Sales und der Supply Chain: Wie sorge ich dafür, dass Konsumenten auf mein Produkt aufmerksam 
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werden und wie kann ich mein Produkt verkaufen?  Neben Tipps zum Planen der wichtigen Faktoren 

Kosten- und Zeitaufwand, erfahren Sie auch wie Sie im Rekrutierungs- aber auch im 

Kündigungsprozess Ihrer Mitarbeiter in den USA vorzugehen haben. Durch unseren Workshop 

erhalten Sie eine nützliche Checkliste, damit Sie Ihr USA-Geschäft erfolgreich durchführen können.  

 

Businessknigge USA 

“Because you never get a second chance to make a great first impression!”  

In diesem Teil des Workshops erhalten Sie einen Einblick in die Klischees und Missverständnisse im 

Land der unbegrenzten Möglichkeiten und erfahren, was Sie unbedingt beachten sollten, um 

Fettnäpfchen zu vermeiden und den richtigen Eindruck zu hinterlassen. Wer in Amerika erfolgreich 

Geschäfte machen will, der muss die Spielregeln gut kennen. Sie erhalten wertvolle Tipps darüber, 

wie man sich durch das amerikanische Geschäftsleben bewegt. 

 

Als einer der führenden Märkte weltweit spielt die USA auch für Österreich und die Steiermark eine 

tragende Rolle. 2016 wurden Waren im Wert von rund 1,38 Mrd. Euro aus der Steiermark in die USA 

exportiert, die USA sind somit der drittwichtigste steirische Exportmarkt. Österreichische 

Unternehmen haben knapp 10 Mrd. Euro in den USA investiert, von den rund 650 Niederlassungen 

sind rund ein Drittel auch in der Produktion aktiv. Erfahren Sie in diesem Workshop mehr über 

relevante Fragen rund um Ihr Vorhaben in den USA!  

VORTRAGENDE 

Mag. Gregor Vogrin, MBA ist Absolvent der Wirtschaftsuniversität Wien und 

holte sich die erste Berufserfahrung bei einem internationalen Sportartikel-

Konzern. Gregor Vogrin war danach 3 Jahre in der Produktivitätsberatung 

und weitere 4 Jahre in einem renommierten Consulting-Equity-Haus tätig. 

Danach war er für den GCI-CEE-Bereich verantwortlich und leitete u.a. das 

Bukarester Büro über viele Jahre.   

Mit seinem MBA in Finance (WU Exac) ist er Spezialist für die Themen 

Strategie, Business Development, Corporate Finance und Sanierung. Als 

Managing Partner des US-Büros in Denver, CO, repräsentiert Gregor Vogrin 

das GCI Leistungsspektrum in Nord-Amerika und unterstützt zahlreiche österreichische, europäische 

wie auch amerikanische Unternehmen in den Bereichen Internationalisierung, BizDev, Performance-

Steigerung, Finance, M&A. http://www.gci-management.com 

 

http://www.gci-management.com/


 
 

 

ICS Internationalisierungscenter Steiermark GmbH | Lindweg 33, A-8010 Graz 

T +43 316 601 400 | office@ic-steiermark.at | www.ic-steiermark.at | Ein Unternehmen von: 

 

Desirée Fuchsbichler ist Hochschullektorin, Business English Coach, 

sowie Gründerin und Inhaberin von Business English Experts. Geboren und 

aufgewachsen in North Carolina (USA), ist sie aber seit 19 Jahren 

begeisterte Wahl-Steierin. Die diplomierte Hochschullektorin und 

Cambridge-zertifizierte (CELTA) Englisch Trainerin kann aber auch auf 

umfangreiche Erfahrung als Managerin (USA & Österreich), Sprachtrainerin, 

Hochschullektorin und Übersetzerin in diversen internationalen 

Unternehmen zurückgreifen. http://www.bee.co.at/ 

KONTAKT 

Anmeldung zum Workshop bitte HIER  

 

Bei Fragen wenden Sie sich bitte an: 

 

Internationalisierungscenter Steiermark GmbH 

Julia Wetschnig  | T+43 316 601-324  | julia.wetschnig@ic-steiermark.at 

 

http://www.bee.co.at/
http://www.ic-steiermark.at/events/businessknigge-usa/#register
mailto:julia.wetschnig@ic-steiermark.at

