Forderungsprogramm Welt!Markt

Die Forderung fur internationale Auftritte umw

Im Auftrag des Wirtschaftslandesrates

Internationalisierung von Unternehmen und Standort



go international
2013 - 03/2015, EUR 31 Mio.

08.08.2013|
V 3.0

n2m = "new to market": U. muss erstmalig oder mit neuem Produkt in einem Land auftreten
n2e = "new to export": Max. 15% Exportquote|

Clusterl - How [Durch individuelle 1.1.5. [Motivation und Info fiir Neoexporteure Motivations- und Informatic inger
to do business [Unterstiitzungsmanahmen und s
labroad Veranstaltungen im In- und Ausland 1.2.1.  |Exportkompetenzwerkstatten Exportseminare, -workshops und -lehrgéngej
werden KMUs zum Export in die 1.3.  [Consutling - Coaching [BKZ 50% KMU fiir Exportberatung, max. 3k, nur 1x je U (ausg. Standort-,Forderungs- Personalberatung)
INachbarmérkte motiviert und besonders . L -
lqualifizierte KMUs verstarkt an Fernmérkte [1.4.1.  [Marktsondierungsreisen z.B. Besuch von Fachmessen in Nachbarmérkten
herangefiihrt. 1.6.2. [Zukunftsreisen Sondierungsreisen in wichtige Forschungs-, Design- und Kompetenzzentren|
1.7.1.  |Nachbarschaftsmessen Messeférderung bei mind. 5 Firmen auf Nachbarschaftsmarkten
1.8.2. |Exportscheck fiir Fernmarkte IPKZ 50%, max. 10k, n2m: fiir Marketingko, Veranstaltungsko, Reiseko, Beratungsko, Inkubatorbiiro; max.1Antrag
1.8.3. |Exportscheck furr Technologiefirmen IPKZ 50%, max. 12k, eu nur KMU bzw. GU nur fern; n2m; 2 Fernmaérkte oder 1 eur.Land + 1 Fernmarkt, nur 20% auf
Reisekosten; max.1 Antrag (zu anderen Landern)
(Cluster2 - L!mernehmen, (_ile perens imExportcigyliZe ISR Branchenberichte, Branchenforen im Inland, Showcases im Ausland mit B2B|
Strengthen sind, werden mit Hilfe von = n = = 3
2.2. (Operative Studies IBKZ 50% max. 7,5k fiir Studien, nur 1x je U
strengths Branchenveranstaltungen, Kongressen und
Messen in neue Auslandsmarkte gefihrt, [2.3. Gruppenausstellungen im Ausland bis 60% Messeférderung
obei besonderes Augenmerk auf den - .
Wachstumsregionen liegt. 2.5. Fachkongresse PKZ 50% KMU 3k/5k (eu/fern), GU 3k (fern); max 2x je U
2.6. MJoint Activities PKZ 50% Markteintrittskosten (Beratung, Veranst.,Marketing, Inkubatorbiro,Reiseko) mind. 3 U fur fern; max. 8k, ab 6 U
[Summe max. 40k; 50% der U n2m; max.2 Ziellander je U; 1 Antrag je U
2.7.1. |Incoming Missions PKZ 50% Reisekosten Auslandsdelegation zu mind. 3 U im Inland; max. 5k/10k (eu/fern)
2.8. |Tech-Approach Technologietransfer von AWCs mit EEN-Datenbank
2.9. |Tech-Network Technologiebetreuer bauen Netzwerk fiir Technologieunternehmen auf|
Cluster3- Die Anbieter von Know-how intensiven 3.1. Fokus Dienstleistungsexport spezielle MaBnahmen fiir Dienstleister
Exporting Produkten und Dienstleistungen werden — = = —-— 5 Speqete VALRANEN L JIensieisien
Know-How on der AWO in die bzw. auf den 3.2. Fokus Kreativwirtschaft Div. MaRnahmen fur Kreativwirtschaft, wie Marktsondierungsreisen, Matchmakingevents etc.
IAuslandsmérkten begleitet. 3.2.5. |Kreativveranstaltungen kofin.lassen PKZ 50% 800 bei Leitvera., 500 bei Nischenvera.; mind.4 KMU; 2x pa, Marketingko, Reiseko, Veranst.ko, fiir
Kreativunternehmen
3.3.2. |Fokus Bildungsexport [fur Bildungseinrichtungen PKZ 50% max. Markteintrittskosten 5k eu, 10k fern, max. 2 Markte bzw. 15k
3.4. Fokus Bildung firr Internationalisierung Vortrage fiir Lehrer und Schiller|
3.5. Fokus Praktika Forderung von U betreffend Kosten fiir Praktikanten in und out, 800 eu, 1200 fern p.m.pro pax; kmu max 6 pax, GU max 4
pax; max 6 mt.
3.6. Fokus Training Forderung fir Tausch bzw. Weiterbildung von MA; 800 eu, 1,2k fern je pax p.m.; Tausch max. 4 pax KMU bzw. 2 pax GU;
\Weiterbildung max. 7,5k pro Unternehmen
el RokusBivery Mentoring fir Expatriates|
3.8. Exportscheck fur Dienstleister IPKZ 50%, max. 5k, n2m: fir Marketingko, Veranstaltungsko, Reiseko, Beratungsko, Inkubatorbiiro; max.1Antrag
Cluster4 - from [Aufzeigen von Geschéftschancen im 14.1. Going to... Wirtschaftsmissionen mit vorbereitenden Workshops und Studien|
Exportingto  [Donauraum, Schwarzmeerreg., : . -
integrated [Zentralasien, den BRICS, in der NAFTA 14.2. Legal Advice and Risk Analysis BKZ 50% 10k nur fern
value-chains  [und in den Next-11 14.3. Netzwerk Projekte International (NPI) Coaching und Netzwerkaufbau in Richtung internationaler Organisationen|
14.3.7.  [NPI Hilfestellung PKZ 75% max. 1k p.pax/10k p.U. fiir Schulungen; BKZ 50% max. 5k, 2 Antrage
14.6. Peer-Networks ‘ernetzung Neoexporteure mit bereits im Gastland tatigen Managern
Cluster5 - koordinierte Vermarktung der 6. Wi. zur 5.3. GroRevents Positionierung der sterr. Wirtschaft bei GroRevents|
communi- erbesserupglderLssepnahmenmung 5.5. ladvantageaustria.org weltweite Prasenz im Wirtschaftsportal advantageaustria.org|

cating austria
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- Unterstiitzung steirischer Unternehmen

A
bei internationalen Aktivitaten: sg‘g‘\ ,“ed
AMesseauftritte: Insbesondere die ersten beiden bzw. max. zwei ‘e“o\‘“‘

Auftritte auf einer bestimmten, fur das Unternehmen neuen Messe
oder messeéahnlichen Veranstaltung (z.B. Kongress) im Ausland*

AWettbewerbe: Teilnahme an internationalen Architektur-
wettbewerben im Ausland durch steirische Architekturbtros und
Ingenieurskonsulentinnen

L Europaischen Technologietransfer: Anbahnung von
grenziberschreitenden Kooperationen, die durch das Enterprise
Europe Network (EEN) unterstutzt wird

s. auch www.een.at und www.sfg.at/een

A MarkterschlieBung: Markterschliel3ungsprojekte im Ausland in
neuen Zielregionen

> Rechtsgrundlage: De-Minimis-Regel

v
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http://www.een.at/
http://www.sfg.at/een

Zielgruppen

p» Unternehmen innerhalb der Leitthemen und Kernkompetenzen
der Wirtschaftsstrategie

> kleinste, kleine und mittlere Unternehmen N\

Zindustriell-gewerbliche Produktionsbetriebe,
unternehmensbezogene Dienstleister

A Handelsbetriebe mit steirischen Produkten im Portfolio fur die
konkrete Veranstaltung

L Architekturbiros und Ingenieurskonsulentinnen

Ausmalf}
P> bis zu max. 50% bzw. 60 % flr Fokusregionen

- flir Europa* max. anrechenbare Projektkosten i.H.v. 8.000 Euro

- flir Fernméarkte* max. anrechenbare Projektkosten i.H.v. 16.000
Euro

P> nur Rechnungen > 100 Euro
*Marktdefinitionen aquivalent zu Go-International j
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Markterschlie Bung

Europaischer Technologietransfer

Wettbewerbsteilnahmen

Messeauftritte

P Messekosten (Standflache, Standbau, Transportkosten fur Stand und
Ausstellungsmaterial, sonstige Kosten und Gebuhren in Zusammenhang

mit dem Messestand wie z.B. Ausstellergebihr, Katalogeintrag,
Betriebskosten, Versicherungen, Dolmetschkosten...)

v
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Marketingkosten (Ubersetzung und Druck von Unterlagen in der
Landessprache oder englisch ausgenommen deutsch, Ubersetzung
bestehender Websites, Mailings, Insertionen, Online-Werbung etc.)

v

Reisekosten (z.B. economy Flug- und Bahntickets, amtliches KM-Geld,

Hotelkosten, etc.)

A

[ Kosten fur Wettbewerbsteilnahmen (Teilnahmegebihr, Sachkosten,
externe Leistungen etc.)

A

[P Externe Beratungs- und Coachingkosten (z B. Verhandlungsfuhrung,
Veriragsgestaltung fir Kooperationsabkommen, Patentrecherchen,

Ubersetzungskosten; bzw. Markteinstiegsberatung, Marktrecherche durch
in- oder auslandischen Berater oder das Aussenwirtschaftscenter, Steuer-

oder Rechtsberatung fur Grindung einer Tochtergesellschaft)

Die ursprungliche 25%-Regel betreffend Reise- und Marketingkosten im Modul Messe ist ab 1.8.2014 aufgehoben.

v
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Bisher geférderte I\(Iessetellnahmen im

Bereich Lebensmitte
Anuga / KéIn
Slow Food Market / Zi
Eat & Style / Kdln..
Drinktec / Minchen

Finefood Australia / Sydr
Process Expo / Chicago
Internorga / Hamburg
Hoga / Nurnberg 4
Interpom Primeurs / Belgien
Food & Live / Munchen
Gourmetmesse / Zirich
PLMA / Amsterdam

SIAL / Paris

Analytica / Muinchen "

Interpom primeurs / Belgieh-\
Interpack / Dusseldorf

AARAARAARAAAREAA

Fakten
P 2014 Euro 296.422 fur 97 PrOJekte beschlossen j
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-Informieren
-Beratungs-
gesprach

Ansuchen rungs- e —l y
Lo . nungs-
einreichen entschei-
unterlagen

dung
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Mag. Gerald Fasching
Tel.: 0316 7093-330
gerald.fasching@sfg.at
www.sfg.at/weltmarkt
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